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Lotta Westerlund, Saksalais-Suomalainen Kauppakamari

Saksan mahdollisuudet
suomalaisyrityksille
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34
työntekijää 
Suomessa

~650
jäsenyritystä

asiakasta vuodessa

vuoden kokemus
Saksan ja Suomen 
välisessä kaupassa

~500

48

omarahoitteinen, 
liikevaihto 4,5 milj.

~85 %
€



3

Palvelumme

Koulutukset 
ja 

mentorointi

Markkinoille-
meno 

palvelut

Delegaatio-
matkat

Veropalvelut

Messu-
palvelut

Juridinen 
neuvonta

AHK:t tarjoavat palveluitaan 
maailmanlaajuisesti
DEinternational-palvelubrändin 
kautta.
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Saksan markkinan
mahdollisuudet
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Yleinen taloustilanne
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• BKT 2025: +0,3%, päätekijänä kasvanut teollinen tuotanto

• BKT-ennuste vuodelle 2026 laskettu alkuvuoden epävarmuuksien 
vuoksi: n. 0,6 - 0,8 % (0,7 % investointipakettien vaikutus)

→ Q1/2026: Kasvu +0,3 % edellisvuoden vastaavaan neljännekseen 
verrattuna

• BKT-ennuste vuodelle 2027 n. 0,9 - 1,2 %

• Inflaatio lähtenyt nousuun energiahintojen ohjaamana, +2,8% 
7/2026

• Vienti ja tuonti nousussa

• Teollisuuden uudet tilaukset +3,6% kesäkuussa

Varovaista kasvua
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• Yritykset arvioivat nykytilanteen parantuneen ja toivovat geopoliittisten 
jännitteiden hellittävän

• Teollisuuden indeksi nousi selvästi, etenkin odotusten vahvistuessa. Nykytilanne
arvioitiin hieman heikommaksi. Kysyntä piristyi ja materiaalipula helpotti.

• Palvelualojen suhdannetilanne parani, ja palveluntarjoajat suhtautuivat
lähikuukausiin aiempaa luottavaisemmin. Nykytilanne arvioitiin silti hieman
heikommaksi. Matkanjärjestäjien tunnelmat kohenivat.

• Kaupan indikaattori nousi jälleen. Yritykset olivat hieman tyytyväisempiä
nykytilanteeseen, ja odotukset olivat vähemmän pessimistisiä. Vähittäiskauppiaat
olivat aiempaa vähemmän huolissaan tulevaisuudesta

• Rakentamisen indeksi nousi, kun sekä nykytilanne että odotukset paranivat. Yhä
harvempi yritys kärsi tilausten puutteesta.

ifo Index, June 2026: Saksan ilmapiiri 

 

ifo-indeksi nousi heinäkuussa 86,6 pisteeseen 
kesäkuun 2026 lukemasta 85,7. Odotukset 
paranivat, kun yritykset arvioivat 
nykytilanteensa aiempaa paremmaksi.

Source: ifo Institute



Saksa on murroksessa ja siinä piilee mahdollisuus
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• Valtavat investointi- ja uudistusohjelmat

• Toimitusketjujen monipuolistaminen -> uudet toimittajat EU-alueelta, jaetut volyymit

• Strategisen riippuvuuden vähentäminen Kiinasta

• Energiaintensiiviset teollisuudet: vahvoja kustannuspaineita vs. Suomen kilpailukyky

• Energiewende3 

• Energian vienti Saksaan

• Energiatehokkuus ja uudenlaiset lämmitysratkaisut 

• Grid-osaaminen (esim. 328 mrd. investoinnit sähkön siirtoverkkoon 2025–2045, 183 mrd. jakeluverkkoon)

• Digitalisaatio

• Vanheneva yhteiskunta

• Automaatio vs. henkilöstöpula



Liikenne Digitalisaatio Muu kriittinen infrastruktuuri 

Mitä investointeja on suunniteltu vuodelle 2026? 

• 16,3 Mrd. € raideverkoston 
kunnostamiseen 

• 2,5 Mrd. € infrastruktuurin ja junien 
varusteluun eurooppalaisella 
junaturvallisuusjärjestelmällä ERTMS

• 3,3 Mrd. € siltojen ja tunneleiden 
kunnostukseen ja ylläpitämiseen jo 
olemassa olevassa liikenneverkostossa

• 6 Mrd. € sijoituksia digitalisoitumiseen 

Tästä noin 2,5 Mrd. € 
mikroelektroniikkaan ja 
puolijohdeteknologiaan 

2,3 Mrd. € laajakaistaverkon 
laajentamiseen 

1,2 Mrd. € hallinnon 
digitalisoitumiseen

• 275 Milj. € digitaliseen koulutukseen ja 
siihen kuuluvaan infrastruktuuriin 

• 2,1 Mrd. € sijoituksiin 
energiainfrastruktuuriin

siitä 1,4 Mrd. € ilmastoystävällisten 
lämpöverkkojen uudistamiseen ja 
laajentamiseen

• 6 Mrd. € muita sijoituksia
sairaalainfrastruktuuriin



Tutkimus ja kehitys Ilmasto- ja muutosrahasto Rakennusala

Mitä investointeja on suunniteltu vuodelle 2026? 

• 1,1 Mrd. € R&D:hen

Siitä noin 750 Milj. € Hightech-
agendaan (Tutkimusekosysteemien 
ja infrastruktuurin rakentamiseen)

65 Milj. € tekoälyn 
reaalilaboratoiden ja suvereenin 
terveysdatainfrastruktuurin 
rakentamiseen

50 Milj. € kansallisiin 
avaruusinfrastruktuureihin 

• 12 Mrd. € tehokkaaseen ja uusiutuvaan 
energiaan rakennuksissa 

• 1,7 Mrd. € tankkaus- ja 
latausinfrastruktuurin rakentamiseen

• 1,26 Mrd. € vedyn käyttöön teollisessa 
tuotannossa

• 900 Milj. € kansallisen vety-strategian 
toteuttamiseen 

• 700 Milj. € teollisuuden hiilineutraalisuuten

• 973 Milj. € energiatehokkuuteen 
teollisuudessa ja eri ammattialoilla

• 833 Milj. € kunnallisten 
urheilupaikkojen kunnostamiseen 

• 383 Milj. € ilmastoystävälliseen 
uudisrakentamiseen



Tyypillinen Go-to-Market
SUUNNITELMALLISESTI SAKSAN MARKKINOILLE
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Strategia & Liikekumppanit Partnerit & Arvolupaus Pitching & Engaging Target

• Markkina-analyysi, sis. 
kilpailija-analyysin / 

kilpailevat ratkaisut & 
markkinakohtaiset USP:t 
→ arvolupaus

• Kumppanien / 
asiakkaiden identifiointi; 
lähteinä omat ja 
kumppanien tietopankit, 

haastattelut, 
yhteistyöverkosto

• Top Partner –profilointi

• Oikea entry level ja 
yhteyshenkilö 

• Kumppanikohtaisten 
USP:ien identifiointi, 
lähestymistavan 
luominen / puhuttelevat 
argumentit

• Yhteydenotto 
potentiaalisimpiin 

kumppaneihin 
sähköpostitse ja 
puhelimitse & follow-up

• Mahdollisesti uusien 
yhteyshenkilöiden 
identifointi

• Väliraportti, sis. saadun 
palautteen ja 
kumppanien 
erityistarpeet / toiveet

Neuvottelut

• Tapaamisten 
järjestäminen ja 

aikataulun 
lukkoonlyöminen

• Neuvottelut 
Saksassa

• Loppuraportti

Outside-in : GO / NO GO Outside-in Inside-out 
Hankkeen kesto

n. 4 kuukautta
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Pari neuvoa…

• Ole pitkäjänteinen

• (Paikalliset) kilpailijat: analysoi markkinat huolellisesti

• USP: sovita tuotelupauksesi Saksan markkinoille

• Luottamus on hyvin tärkeä – yritykseesi, sinuun henkilönä, tuotteeseesi

• Varmista kapasiteetti

• Ota huomioon Saksan digitalisaation aste

• Ole läsnä ja näkyvä: paikallinen kumppani tai oma toimisto

• Saksa on samanlainen ja erilainen – tunne kulttuurierot

• Suoraa puhetta ja keskustelua

• Ensitapaaminen ja kotiläksyt – varaudu syvälliseen keskusteluun

• Mittelstand: tärkeä ja kansainvälinen

• Sprechen Sie Deutsch!
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Pysy menossa mukana!
Järjestämme jatkuvasti koulutuksia, Info-webinaareja ja 

tapahtumia! 



Kiitos! Vielen Dank!

LOTTA WESTERLUND

040 7799 728 
lotta.westerlund@dfhk.fi

www.ahkfinnland.fi
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AHKfinnland

AHKfinnland

Ahkfinnland.bsky.social | ahksuomi.bsky.social

mailto:mikaela.jaanti@dfhk.fi
http://www.ahkfinnland.fi/
https://www.linkedin.com/company/ahkfinnland/
https://www.facebook.com/AHKFinnland/
https://twitter.com/AHKsuomi
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